
＜主なセミナー内容＞  ＊5月に開催したセミナーと同じ内容です。

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
                      
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

事業者名  住 所 
〒 

受講者名  ＴＥＬ  ＦＡＸ 
 

「未来会計」とは、「これからの経営に役立つ会計」を意味します。これに対し、 
税務署や金融機関に提出する目的で作成する決算書を、「過去会計」と呼んでいます。 
 
この「未来会計」を用いることで、 
▼ どこに手を打てば利益が出るのか？ 
▼ 黒字にするために必要な売り上げはいくらか？ 
▼ 〇万円広告宣伝費をかけると、最低限いくらの売上アップが必要か？ 
▼ 競合会社が〇％安い価格で提示してきた場合、値下げしてでも受注するべきか？ 
などといった疑問を解消できるはずです。 

 平成 29 年 10 月 27 日（金）13：30～15：00 日 時
 

 株式会社 ビジネスプラン 大会議室 場 所
 

 無料   10 名  ＊念のため、電卓をお持ち下さい 参加費 定 員
 

 あんの会計  講 師

・未来会計の概要 
 

・利益が出る構造について 

（数字に苦手意識がある人にでも分かりやすい図を用いて説明します） 
 

・安易な値引きが利益にどのような影響を与えるのか？ 
 

・何が打ち手となるのか？ 

 


